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97 млн
пользователей в месяц

10 млрд
сообщений в сутки

1 млрд
отметок «Мне нравится»

в сутки

9 млрд
просмотров записей 
(публикаций в сутки

Источник: ВКонтакте, 2019

ЦИФРЫ ПРО ВКОНТАКТЕ



ДАННЫЕ



У НАС МНОГО 
ДАННЫХ, 
ЧТО ДЕЛАЕМ?

Таргетинг

Ретаргетинг

Look-alike

Таргетинг по погоде

Notify

020 атрибуция: QR, Ловушки, 
Чекбэк, Performance retail

Streaming API



O2O





Смартфонов умеют 
сканировать QR-коды
через приложение VK8/10



Чат боты VK Apps Платежи Чекбэк

НЕ ТОЛЬКО СКАНИРОВАНИЕ, 
НО И ИНСТРУМЕНТЫ ПРИЗЕМЛЕНИЯ



+15% прибыль

§ Герои номера — блогеры-миллионники

§ Дополнительный онлайн-контент —
35 относящихся к выпуску видео, 
стикеры ВКонтакте #Cosmogirl

§ Оффлайн вовлечение: 
CosmoDigitalParty для 700 гостей

§ Результат - многоуровневый продукт, 
объединяющий print, digital, event.

КЕЙС: DIGITAL-НОМЕР 

COSMOPOLITAN



КЕЙС. 
БОН ПАРИ



ОПИСАНИЕ 
ПРОЕКТА
§ Бон Пари – бренд жевательного 

мармелада компании Nestlé

§ Бизнес-задача: увеличение уровня 
продаж продукта

§ Маркетинг-задача: повышение 
лояльности к бренду

§ Решение: производство 
лимитированной серии Бон Пари 
с мармеладом в форме 
популярных стикеров ВКонтакте



2017: БОН ПАРИ И ВКОНТАКТЕ
Масштабирование проекта: увеличение числа брендированных SKU 

с 2 до 6, использование новых стикеров

*ЦА – Россия, все, 14-35; период 15 мая – 30 июня 2017



66,9 МЛН
платных просмотров видео 

111,9 МЛН
общее число просмотров 

22,5 МЛН
охват кампании 

х2
Effie Awards

РЕЗУЛЬТАТЫ МЕДИЙНОЙ 
КАМПАНИИ



КЛАССНО?
ДА, НО ХОЧЕТСЯ 

БОЛЬШЕ



6,5 МЛН 
упаковок мармелада 
ограниченной серии. 
В каждой из них промокод 
на стикеры ВКонтакте

2018 – ЛИМИТИРОВАННАЯ 

СЕРИЯ BON PARI ВКОНТАКТЕ



124 Б.П.*
рост доли рынка в сегменте 
жевательного мармелада

0 РУБ.
медиа 
бюджет

* окт.-дек.2018, value, данные Nielsen

+95%
рост Бон Пари в деньгах 

(дек.18/дек.17)



КЛАССНО?
ДА, НО ПОДХОДИТ 

НЕ ВСЕМ



КАК 
УПРОСТИТЬ 
ЖИЗНЬ 
КЛИЕНТА?



СЕРВИС 
«ЧЕКБЭК»



ЧЕКБЭК – СЕРВИС 
С ПРОМОАКЦИЯМИ
Распознание товаров в чеке:

§ вознаграждение пользователей 
для мотивации (денежный кешбэк
на счет VK Pay).

Сбор аудитории купивших:

§ возможность реактивировать 
покупателей через рекламу ВКонтакте;

§ построение аналитического среза 
аудитории.



ГДЕ ПОЛЬЗОВАТЕЛЬ ВИДИТ СЕРВИС? 
Каталог сервисов в меню Плашка на вкладке Discover Анонсирующий баннер в VK Pay 



МЕХАНИКА



Прислать 
документы

Заключить 
договор

Завести 
акцию

ТРИ ПРОСТЫХ ШАГА ДЛЯ 
ПОДКЛЮЧЕНИЯ



ДАЖЕ ДВА ШАГА ДЛЯ 
ПОДКЛЮЧЕНИЯ

Заключить 
договор

Завести 
акцию



ЛАЙК ЗА ЛАЙК


