
Продвижение 
товаров на Маркете

для продавцов



Данные Яндекс Маркета по динамике числа продавцов на маркетплейсе, Q1 2021 vs Q1 2023 

Магазины на Маркете

9 тыс.

3 млн SKU

81 тыс.

75 млн. SKU

Сейчас2 года назад

Конкуренция среди бизнесов 
на маркетплейсе усиливается



Экосистема
выгода и удобство для продавцов 
и покупателей

для продавцов





на 73,8 %
  

+54 %
Повторных заказов у подписчиков
«Плюса»

Аудитория Яндекс Плюса, самой 
популярной подписки в России

22,1 млн
больше покупок
у подписчиков «Плюса»

Яндекс Плюс



  
Пользователи покупают больше 
товаров, даже если денег
на всё сразу не хватает

Рост среднего 
чека в 2 раза

Ежедневно Сплитом пользуются 
10 % покупателей

Рост повторных 
заказов на 22 %

Достаточно разместить
товары на Маркете

Автоматическое 
подключение

Расходы, связанные с делением 
цены, Маркет берёт на себя

Выплата всей 
суммы сразу

Сплит



  

Рост выручки 
на 20 %*

Это станет вашим
конкурентным преимуществом

Доставка 
за 1–2 часа

Самое больше покрытие
по стране

100+
городов

Пользователи охотнее покупают 
товары с быстрой доставкой

*данные эксперимента за 2021год

Экспресс-доставка



Как получить 
больше заказов?

для продавцов



Основные места выбора товаров

1

Поиск
Адаптируется под 
покупателя, чтобы дать 
лучшие результаты и 
повысить вероятность 
покупки

2

Карточка
Показывает несколько 
предложений от разных 
магазинов, а также 
похожие и сопутствующие 
товары

3

Главная страница
Первое место для 
покупателей, у которых нет 
намерения купить что-то 
конкретное



Что влияет на поиск

Контент карточки

Категория, заголовок,
описание 
и характеристики товара

Персонализация

Вероятность покупки, 
рейтинг, просмотры, 
заказы и т. д.

Условия покупки

Цена с учетом скидок, 
промо, кешбэка, условия 
доставки

Интересы пользователя

На базе истории 
взаимодействия 
с Маркетом

Буст продаж

Все предыдущие
факторы + ставка 
за продвижение



Буст продаж — как видит покупатель

Блок «Популярные 
товары» в поиске

Блок «Ещё может подойти» 
в карточке конкурента

Фиксированные 
места в поиске



Буст продаж — 
интеграция с Яндекс Директом

Оплата продвижения 
только при успешном заказе



По данным Яндекс Маркета 2022 год

60%
продавцов используют 
буст

+43%
рост заказов



Поиск — как попасть в топ

Полка
Блоки 

органического 
поиска

Буст-
блоки

Вероятность покупки Вероятность покупки 
и ставка за заказ

Ставка за тысячу показов



Карточка товара —
как попасть на главное место

В буст-блоки попадают 
предложения с настроенным 
продвижением

На главном месте 
показывается 
оптимальное 
предложение

Больше всего влияет:
– цена с учетом скидки, 
– промо, кешбэка
– сроки и стоимость доставки



Полка —
широкий охват и рост знания

ВидеобаннерПоиск

• Позволяет гарантированно 
показать товары — вне 
зависимости от факторов 
ранжирования Маркета

• Таргетинг – по категории и бренду 
(для карточек)

• Оплата за показы, работает 
аукцион второй цены  

• На полке и на карточке 
показываются только выбранные 
товары, без конкурентов



Главная страница — как быть заметнее

Баннер

Бесконечная 
лента 

рекомендаций

Полка



+50% рост конверсии в покупку 
от 10 отзывов



Отзывы за баллы — рост репутации 
магазина и бренда

100



Как продвигаться на Маркете

Проверьте цены 
и сроки доставки

Настройте буст
продаж

Заполните все 
параметры 
карточки

Растите конверсию 
за счет контента
и отзывов

Если нужно больше 
охвата – включите 
полку или баннер

1 2 3 4 5



Давайте общаться! 


