
Давайте познакомимся


Меня зовут Настя Головинская 
и я руководитель группы 
менеджеров по продажам Авито



Как брендам
стать заметными
и выстроить 
эффективный
маркетинг 



Работа Услуги Товары Недвижимость Авто

2,9 млн. 
Резюме размещено 
в июне

2,9 млн. 
объявлений в июне

635 000
Вакансий 

2,6 млн.
объявлений в июне

15 млн. 
активная App аудитория

23,2 млн
объявлений в категории 
Транспорт

71 млн.
объявлений в июне

Авито это 5 вертикалей



57 000 000* MAU

Online Classified 
в мире**

№1

16 700 000* DAU

Населения
России

Более 1/3

Источники: 
* данные Mediascope за июнь 2022
** данные Similarweb март 2021

Авито 15 лет
является неотъемлемой частью жизни людей



Как бизнесу 
оптимизировать 

маркетинг в условиях 
неопределенности?



Что делать, когда ничего непонятно?

Во-первых

Формируем и 
усиливаем 
знание о 
Бренде

Во-вторых

Экспериментир
уем с новыми 
платформами

В-третьих

Ситуативно 
реагируем на 
изменения 
рынка



300 х 600
карточка и поискDesktop

1000 х 120 
карточка товара Desktop320 х 250

поиск
Mobile

Классические баннеры



Performance баннеры



Повышение знания 
продуктов
по IT-профессиям
и конвертация 
трафика в целевые 
лиды
Клиент: Skillbox 

Цель: оформление заявок 
на сайте 

Период: 10 дней



Подготовка лендинга



Что включал 
лендинг
1. Галерею с основными 

преимуществами площадки: 
актуальными скидками, 
гарантией трудоустройства, 
цифрами о количестве 
направлений образования
и курсов. У каждого 
преимущества — кнопка
для перехода на сайт.

2. Карточки шести профессий 
направления «Игры»: 3D-
дженералист, геймдизайнер, 
разработчики игр на Unity
и Unreal Engine 4, концепт-
художник
и 2D-художник. Каждая карточка 
вела на соответствующую 
страницу на платформе Skillbox.

3. Короткое промо-видео
о Skillbox.

4. Кликабельные плитки
со всеми направлениями 
онлайн-курсов на Skillbox: 
программирование, 
маркетинг, дизайн и др.

5. Видеоотзывы о платформе
от учеников.

6. Call-to-action баннер
с кнопкой и информацией
о скидках.
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Реализация и настройка
Таргеты настраивала команда Авито по категориям, субкатегориям, 
интересам, по самым популярным ключевым словам и запросам. 

● Категории и субкатегории. Услуги и 
вакансии: реклама, IT, интернет, 
телеком, обучение и курсы. Хобби и 
отдых, коллекционирование. Бытовая 
электроника.

● Примеры ключевых слов: курсы, 
обучение, книги, шахматы, ноутбук, 
компьютер.

● Интересы: к дистанционному 
обучению, образованию, 
компьютерному оборудованию и 
устройствам, игровым консолям.

● Пакет «Массовая культура
и технологии» — посетители меропри-
ятий для фанатов кино, комиксов, 
компьютерных и настольных игр.



Медийные результаты

Показы
13 000 000

Посетили Brandspace 
уникальных пользователей 
Avito 4225

Из лендинга
по модулям перешли

381 раз



Бизнес-результаты
Спустя месяц после завершения кампании были 
проанализированы сведения post-view аналитики
и зафиксированы результаты:

Продаж

19
Общая выручка

1,5 млн ₽
Средний чек продажи

79 тыс ₽
Люди, которые видели
баннеры Skillbox на площадке 
Avito и после перешли на сайт 
образовательной платформы
из других источников.

260 лидов
ROI

650%



И напоследок

Короткий горизонт 
планирования 

Цепляющий креатив, 
полезный продукт

Адаптивность

1. 2. 3.

4. 5.
Новые каналы 
коммуникация 

Доверие аудитории
к площадке 8 и 10 

Retention Авито
пользователей 
возвращаются на Авито в 
течение 30 дней



На рекламу 
надейся, но и сам 
не плошай
Контакты: 

aggolovinskaya@avito.ru 




